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บทความพิเศษ

มาลยัร้อยชวิีต
แม่ค้ามุสลมิ กับ
แผงพวงมาลยั 
“ไหว้พระ”

ณ ตลาดโต้รุ่ง เมืองปัตตานี...

เมื่อเวลาล่วงเข้าสู่ช่วงหัวค�่าของวัน สีด�าก็จะ

เริ่มกลืนกินไปท่ัวท้องฟาจนมืดสนิท อากาศเย็นลง

เรื่อยๆ แล้วบรรยากาศเงียบเหงาของสองข้างทางก็

เปลีย่นมาคกึคกัอกีครัง้ เมือ่รถท่ีสญัจรไปมาบรเิวณ

ถนนสายหน้าตลาดเริ่มเนืองแน่นขึ้นอย่างถนัดตา 

เสยีงแตรรถดังระงมแข่งกบัเสยีงจอแจของแม่ค้าและ

ผู้คนนับร้อยที่มาจับจ่ายซื้อหาสินค้าที่ต้องการ 

ตลาดโต้รุ ่งมีสินค ้าหลายประเภท ตั้งแต ่

อาหารไปจนถึงเครื่องประทินโฉมต่างๆ รวมไปถึง

ร้านขายดอกไม้และพวงมาลัยไหว้พระประมาณ 

3-4 ร้าน ที่กระจายตัวอยู่ด้านหน้าตลาดด้วย และ

หน่ึงในจ�านวนร้านที่กล่าวมาแล้วนั้นก็คือร้านขาย

พวงมาลัยของ ก๊ะเมาะ หญิงร่างท้วม วัย 50 ปี ผู้มี

รอยย้ิมประดับอยู่บนใบหน้าตลอดเวลา โดยร้าน

ของก๊ะเมาะนัน้จะเริม่ขายต้ังแต่เวลา 17.30-21.00 น. 

เป็นประจ�าทุกวัน ส่วนร้านอื่นๆ จะเริ่มมาขายตอน 

19.00 น. เพราะเพ่ิงเสรจ็จากการขายทีต่ลาดมะกรดู

อีกที่หนึ่ง 

บนใบหน้าของก๊ะเมาะปรากฏริ้วรอยขึ้นอย่าง

--> บุษยา กิ่งนอก

ชัดเจนทุกครั้งที่ก๊ะย้ิม ดูเหมือนเป็นสัญลักษณ์

อนับ่งบอกถึงชวิีตท่ีผ่านร้อนผ่านหนาวมาแล้วอย่าง

ยาวนาน  มือหนาอวบ และแห้งกร้านของก๊ะเมาะ

หยบิดอกไม้ดอกแลว้ดอกเล่ามาเรยีงร้อยเป็นมาลยั

พวงสวยได้อย่างคล่องแคล่ว “ก๊ะร้อยมาตัง้แต่สมยั

เป็นสาวๆ นู่น แต่เด๋ียวน้ีไม่ค่อยได้ร้อยเองแล้ว 

เพราะว่าท�าไม่ทัน ส่วนใหญ่จะจ้างเขาร้อยแทน”  

ในความเป็นจริงแล้วร้านขายพวงมาลัยของ

ก๊ะเมาะคงจะเป็นร้านขายพวงมาลัยเล็กๆ ร้านหนึ่ง

ทีไ่ม่ค่อยได้รับความสนใจนัก เพราะร้านของก๊ะเมาะ

ไม่ได้ดูใหญ่และมีดอกไม้มากกว่าร้านอื่น และท่ี

ส�าคัญคงจะไม่เป็นที่สะดุดตาของผู้พบเห็นเลย

หากก๊ะเมาะไม่ได้เป็นหญิงคลุมฮิญาบและนับถือ

ศาสนาอิสลาม  
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บรรดาลกูค้าและผู้คนทีอ่ยู่ละแวกน้ันหนัมามองแล้ว

อมยิ้มไปตามๆ กัน

อาจดเูป็นเรือ่งท่ีแปลกและน่าหดหูใ่จเหลอืเกิน 

ส�าหรบัผูท้ีไ่ม่เหน็ด้วยในเรือ่งของการคลมุถงุชนเช่นนี้ 

และถึงแม้บางคนจะมองว่าหัวใจของก๊ะเมาะน้ันดู

ช่างไร้อสิรภาพในความรักย่ิงนัก แต่ส�าหรับมุสลีมะห์ 

ผู้มอบหัวใจศรัทธาต่ออัลเลาะห์ผู้นี้แล้ว เธอกลับ

มองว่านี่คือสิ่งที่ถูกต้อง เพราะมันเป็นสิ่งที่จะท�าให้

ชีวิตของเธอสมบูรณ์แบบ และไม่ว่าชีวิตของเธอจะ

เดินไปในทิศทางใด เธอก็เชื่อและยอมรับเสมอว่า

ทุกส่ิงทุกอย่างนั้นสุดแล้วแต่พระเจ้าจะดลบันดาล

ให้เป็นไป

หลังจากแต่งงาน ก๊ะเมาะย้ายมาอยู่บ้านสามี

ทีห่มูท่ี ่2 ต�าบลตะลโุบะ อ�าเภอเมอืง จงัหวดัปัตตานี 

ปัจจุบันเธอได้ใช้ชีวิตคู่กับแบหมานมา 32 ปีแล้ว 

มลีกูด้วยกัน 3 คน เป็นผูห้ญิงท้ังหมด ลกูสาวคนโตเรียน

จบพยาบาล ท�างานอยู่ที่โรงพยาบาลปัตตานี ส่วน

ลกูสาวอกีสองคนเรยีนทีม่หาวิทยาลยัสงขลานครนิทร์ 

วิทยาเขตปัตตานี คนรองเรียนที่วิทยาลัยอิสลาม

ศึกษา ส่วนคนเล็กอยู่คณะวิทยาการสื่อสาร 

 “ก๊ะโชคดท่ีีลกูสาวเป็นเดก็ด ีเวลาว่างก็มาช่วย

ขายพวงมาลัยตลอด  และที่ส�าคัญเขาไม่เคยบ่นว่า

อายเพ่ือนเลยนะ” ก๊ะเมาะกล่าวไปยิม้ไปอย่างภมูใิจ                

ชีวิตธรรมดาของก๊ะเมาะ
“ก๊ะเมาะ” หรือ ปาตีเมาะ สิเดง เกิดเมื่อวันที่ 

4 พฤศจิกายน 2504 เป็นชาวปัตตานีโดยก�าเนิด  

ชีวิตในวัยเด็กของก๊ะเมาะน้ันอยู่ท่ี หมู่ที่ 3 ต�าบล

สะดาวา อ�าเภอยะรัง  จังหวัดปัตตานี 

 “ตอนเด็กๆ ก๊ะต้องเดินทางไปเรียนที่โรงเรียน

บ้านปูยุด ซึ่งไกลจากที่บ้านมาก สมัยก่อนที่นี่มี

ถึงแค่ ป.7 เอง หลงัจากก๊ะเรยีนจบ ป.7 ก็ไม่ได้เรยีนต่อ 

ออกมาอยู่บ้าน คอยช่วยงานพ่อแม่นิดๆ หน่อยๆ”  

ก๊ะเล่าถึงชีวิตในวัยเด็กให้ฟังคร่าวๆ ก่อนจะเล่าถึง

ชีวิตในช่วงวัยต่อมาว่า เมื่ออายุครบ 19 ปี ก๊ะเมาะ

ก็ได้แต่งงานกับ แบหมาน หรอืสมาน เปาะเฮง ซึง่เป็น

คนที่พ่อแม่เลือกให้ โดยแบหมานนั้นก็ไม่ใช่ใคร

ที่ไหนไกล แต่เป็นญาติห่างๆ ของก๊ะเมาะนั่นเอง 

“คนเราเมื่ออยู่ด้วยกันทุกวันๆ มันก็จะผูกพัน

กันเรื่อยๆ และก็จะเกิดเป็นความรักขึ้นมาเอง ก๊ะไม่

เคยมองว่าเวลาก่อนแต่งงานนั้นเป็นเรื่องใหญ่เลย 

เพราะก๊ะเห็นมาหลายคู ่แล้วที่จีบกันเป็นสิบป 

แต่สดุท้ายกไ็ปด้วยกันไม่รอด อกีอย่างคอืพ่อแม่ คอื

คนท่ีรกัเราท่ีสดุ สิง่ใดท่ีท่านมอบให้เรานัน้ ย่อมเป็น

สิง่ท่ีดท่ีีสดุเสมอ” บรรยากาศการพูดคยุ เงียบไปสกัพัก 

ก่อนที่ก๊ะเมาะจะท้ิงท้ายไว้แบบไม่มีปีไม่มีขลุ่ยว่า 

“ตอนสาวๆ ก๊ะสวยนะ ไม่เชือ่ก็ดลูกูสาวก๊ะแต่ละคนสิ” 

พูดจบก็หัวเราะดังลั่นอย่างชอบใจจนตัวงอ ท�าเอา

คนเราเมื่ออยู่ด้วยกันทุกวันๆ 
มันก็จะผูกพันกันเรื่อยๆ และก็จะเกิดเปนความรักขึ้นมาเอง 

ก๊ะไม่เคยมองว่าเวลาก่อนแต่งงานนั้นเปนเรื่องใหญ่เลย 
เพราะก๊ะเห็นมาหลายคู่แล้วที่จีบกันเปนสิบปี 

แต่สุดท้ายก็ไปด้วยกันไม่รอด

“

“
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สู่ถนนสายดอกไม้
ก๊ะเมาะก็ได้ย้ายมาอยู่บ้านแบหมาน ที่ตะลุโบะ 

ในฐานะสะใภ้ และเนือ่งจากทีน่ัน่ปลกูและขายดอก

มะลิสดเช่นเดียวกับชาวบ้านละแวกเดียวกัน ท�าให้

เส้นทางชีวิตของก๊ะเมาะก็ได้ก้าวเข้าสู ่ถนนสาย

ดอกไม้อย่างถอนตัวไม่ขึ้นในที่สุด แรกๆ ที่ไปอยู่นั้น

ก๊ะเมาะก็ไม่ได้ท�างานอะไรมากนัก เพียงแต่คอยเป็น

แม่บ้านท่ีดแีละคอยช่วยสามขีายดอกมะลสิดเท่านัน้ 

เม่ือมีสมาชิกในครอบครัวเพ่ิมมา ภาระและ

ค่าใช้จ่ายเพ่ิมขึน้หลงัมลีกูสาวคนแรก ต่อมาไม่นาน 

ก๊ะเมาะก็เริม่มคีวามคดิท่ีว่าคงถึงเวลาแล้วท่ีจะต้อง

ออกไปหางานท�าเพื่อช่วยสามีอีกแรง                      

“ตอนท่ีลกูสาวยังแบเบาะอยู่ ก๊ะก็ช่วยงานเขาได้

ไม่มากเหมอืนเมือ่ก่อน จะช่วยได้ก็นิดๆ หน่อยๆ เท่านัน้ 

พอลกูสาวอายุได้ซกั 3 ขวบ ก๊ะก็เริม่มองหางาน” 

นี่คือจุดเริ่มต้นของเส้นทางแห่งอาชีพขายพวง

มาลัยของเธอ 

 “แรกๆ ก๊ะก็ไปรบัจ้างร้อยพวงมาลยัก่อน รบังาน

มาจากร้านขายพวงมาลยัร้านหนึง่ท่ีก๊ะไปส่งดอกมะลิ 

เอากลบัมานัง่ร้อยท่ีบ้าน เสรจ็ก็เอาไปส่งเขา ตอนน้ัน

ก๊ะชอบงานร้อยมาลัยมาก และก็ฝันว่าอยากจะมี

ร้านขายพวงมาลยัเลก็ๆ เป็นของตวัเองสกัร้าน” เธอเล่า

ด้วยดวงตาเป็นประกายอย่างคนที่ก�าลังร�าลึกถึง

ความหลังอันแสนสุข

น่ันคือความฝันของก๊ะเมาะ ผู้หญิงธรรมดาๆ 

คนหน่ึงท่ีใฝฝันอยากจะมีความมั่นคงในอาชีพและ

ได้ท�าในสิง่ทีต่วัเองรกั  ซึง่ก็ดเูหมอืนว่าโชคจะเข้าข้าง

เสียด้วยเมื่อก๊ะเมาะได้มองเห็นช่องทางใหม่ที่จะ

ท�าให้ความฝันของเธอเป็นจริง น่ันคือหลังจากไป

รับจ้างร้อยพวงมาลัยแล้ว ก็ท�าให้ได้วิชาการร้อย

พวงมาลยัแบบต่างๆ มาพอสมควร  เมือ่มวิีชาตดิตวั 

ก๊ะเมาะก็เล็งเห็นว่า ดอกมะลิของเราเองก็มีเยอะ 

จะขาดก็แต่ทุนเท่าน้ัน ก็เลยออกจากงานรับจ้าง

ร้อยพวงมาลัยทีท่�าอยู่  แล้วกลับมาลองร้อยพวงมาลยั

มะลสิดขายส่งตามร้านด้วยตวัเองด ู ก็ปรากฏว่าสร้าง

รายได้เป็นกอบเป็นก�ามากกว่าการเป็นลกูจ้างเสยีอกี 

“ก๊ะอยากมีร้านเป็นของตัวเองอยู่แล้ว เพราะ

อยากเป็นนายของตวัเองด้วย พอร้อยมะลิสดขายเอง

แล้วรายได้ดี ก๊ะก็เลยร้อยขายไปเรื่อยๆ จนมีเงินทุน

ก้อนใหญ่พอที่จะส่ังดอกไม้มาร้อยมาลัยเพ่ิมและ

เปิดเป็นร้านของตวัเองได้ ” เธอพูดและย้ิมอย่างภาคภูมิ 

คงจะมคีนไม่มากนกับนโลกนีท่ี้จะโชคด ี สามารถคว้า

ความฝันของตัวเองมากอดไว้ได้เช่นน้ี ด้วยทางฝัน

อันราบรื่นที่ฟาประทานมาให้บวกกับความฝันที่จะ

มร้ีานเป็นของตวัเอง  ก๊ะเมาะจงึยึดอาชพีนีเ้ป็นหลกั

ตั้งแต่บัดนั้นเป็นต้นมา

วิวัฒนาการฝนบนความจริง
หลังจากมีร้านของตัวเองแล้ว กิจการดอกไม้ก็

ค่อยๆ เติบโตขึ้นทีละก้าวอย่างช้าๆ แต่มั่นคง เมื่อ

เก็บเงินได้ก้อนใหญ่พอท่ีจะเป็นทุนแล้ว ก๊ะเมาะก็

ตัดสินใจไปเปดร้านขายตามตลาด โดยมีแบหมาน

เป็นทัง้คนขับรถประจ�าตวัคอยไปรับ-ไปส่ง และคอย

เป็นก�าลังใจส�าคัญให้ ส่วนลูกสาวก็มแีม่สามดีแูลให้

ในระหว่างทีต้่องออกไปขายพวงมาลยั ท�าให้ก๊ะเมาะ

ไม่ต้องห่วงหน้าพะวงหลังกับลูก ออกไปขายของได้

อย่างสบายใจ 
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“ในช่วงแรกที่ เป ิดร ้าน ก๊ะไปขายท่ีตลาด 

มะกรูดเป็นท่ีแรก ตอนนั้นก็มีร้านที่ขายพวงมาลัย 

อยู่ก่อนแล้ว ประมาณ 2-3 ร้าน ซึ่งพอขายไปนานๆ  

ก็รู ้จักและสนิทกันหมด ก๊ะเองก็จะขายเฉพาะ 

ช่วงเย็น เพราะช่วงเช้าก๊ะต้องไปช่วยสามีส่งดอก

มะลสิดตามร้านขายดอกไม้ก่อน เสรจ็แล้วก็กลบัมา

ดูแลลูกที่บ้านพร้อมกับเตรียมของที่จะไว้ขายใน 

ตอนเย็นต่อ”  เธอเล่า

ก๊ะเมาะได้ให้ก�ำเนดิลกูสาวมาอกีหน่ึงคน คนน้ี

มีแววสนใจดอกไม้ตั้งแต่เด็ก เมื่อเริ่มโตแม่ก็เริ่ม 

สอนวธีิการร้อยพวงมาลยัแบบต่างๆ ให้เช่นเดยีวกัน

กับลูกสาวคนโต 

ต่อมาเมือ่มเีงนิทนุมากพอ ก๊ะเมาะก็สัง่ดอกไม้

พร้อมกับร้อยพวงมาลัยที่จะขายต่อวันเพิ่มขึ้น และ

ขยายสาขาออกไปที่ตลาดโต้รุ่งด้วย ยังผลให้เธอ 

ต้องร้อยพวงมาลัยไว้มากกว่าเดิม โดยได้แรงงาน

ลูกสาวทั้งสอง อายุ 15 และ 10 ปี (ตามล�ำดับ)เป็น

ผู้ช่วยที่ส�ำคัญ

ในช่วงหกโมงเย็นเศษๆ ตลาดมะกรดูจะเริม่วาย 

บรรยากาศก็ค่อนข้างเงยีบเหงา ต่างกับบรรยากาศ

ช่วงเย็นอันเป็นเวลาเลิกงาน ที่จะต้องเป็นเวลาที่มี

ผู้คนเดินเบียดเสียดกันเพ่ือซื้อหาอาหารไปเติมพลัง

ให้กับร่างกายหลงัจากทีเ่หน็ดเหนือ่ยมาทัง้วนัอย่าง

ลบิลบั ซึง่พอไม่ค่อยมลีกูค้าแล้ว ก๊ะเมาะก็จะเริม่เก็บ

ของเพ่ือที่จะไปขายที่ตลาดโต้รุ่งปัตตานีต่อ โดยจะ

อยู่ขายถึงประมาณ 3 ทุ่มเท่าน้ัน แล้วแบหมานก็จะ

ขบั “รถโชเล่” (สามล้อเครื่อง) คู่ใจมารับกลับบ้าน  

ต่อมาเมื่อลูกๆ เข้ามาช่วยงานได้มากขึ้น ก๊ะเมาะก็

ให้ลูกสาวคนโตกับน้องไปขายท่ีตลาดโต้รุ่งก่อนใน 

ตอนสีโ่มงเย็น ซึง่เป็นเวลาหลงัเลกิเรยีนแล้ว เมือ่ตน

เสร็จจากการขายท่ีตลาดมะกรูดแล้ว จึงจะตามไป

รับช่วงต่อ

ผลจากการท่ีก๊ะเมาะได้ขายพวงมาลยัแบบไปๆ 

มาๆ สองแห่งแบบนี้อยู่หลายปี บวกกับคอยขายส่ง

ดอกมะลิสดและเพ่ิมช่องทางการขายส่งดอกไม้  

ตามร้านเพ่ิมข้ึนมาด้วย จงึท�ำให้ฐานะทางครอบครัว

เล็กๆ อันอบอุ่นของก๊ะเมาะกับแบหมานนั้นมั่นคง 

ข้ึนเร่ือยๆ ก๊ะจงึตดัสินใจเลิกขายท่ีตลาดมะกรูด แล้ว

มาปักหลักขายที่หน้าตลาดโต้รุ่งเพียงแห่งเดียว ซึ่ง

แบหมาน สามีกะห์เมาะ  พลขับขนส่งของ

ผลจากการที่ก๊ะเมาะ
ได้ขายพวงมาลัยแบบไปๆ มาๆ  

สองแห่งแบบนี้อยู่หลายปี 
บวกกับคอยขายส่งดอกมะลิสด 

และเพิ่มอาชีพขายส่งดอกไม้ต่างๆ
ตามร้านเพิ่มขึ้นมาด้วย  

จึงท�ำให้ฐานะทางครอบครัวเล็กๆ  
อันอบอุ่นของก๊ะเมาะกับแบหมานมั่น

คงขึ้นเรื่อยๆ
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จนถึงวันนี้ ก็นับเป็นเวลากว่า 6 ปีแล้ว โดยก๊ะเมาะ

ได้ให้เหตุผลในการตัดสินใจในครั้งนี้ว่าเพราะความ

เป็นอยู่ดีข้ึน ชีวิตก็เริ่มเข้าวัยสูงอายุ จงึอยากท�าแต่

พอแรง  “ตอนทีก๊่ะคดิจะขายท่ีเดยีวนัน้ ลูกสาวคน

สุดท้องเริ่มเข้าเรียน ม.4 พอดี เลิกขายที่มะกรูดก็

เพราะก๊ะคิดว่าในตอนน้ีเราก็อยู่ได้แบบสบายๆ 

ไม่เดอืดร้อนอะไรแล้ว เราก็ไม่ต้องด้ินรนหรอืท�าเยอะ

เหมอืนเมือ่ก่อนก็ได้ จะได้ไม่เหนือ่ยมาก อกีอย่างก๊ะ

กับสามีก็อายุเยอะแล้ว ไม่จ�าเป็นต้องใช้จ่ายอะไร

มากมายหรอก เหลือก็แต่ให้เป็นค่าเล่าเรียนของ

ลูกสาวคนรองกับคนเล็กเท่านั้น เพราะคนแรกเรียน

จบและมีงานท�าเรียบร้อยแล้ว” เธอกล่าว  

จากแม่ค้ามาเปนเอเย่นต์
ก๊ะเมาะเคยกล่าวไว้ว่า ดอกไม้คือ “ขุมทรัพย์”

เพราะเป็นสิ่งที่ช่วยสร้างรายได้เธอเป็นกอบเป็นก�า 

ไม่ว่าจะเป็นดอกไม้ท่ีถูกแปลงโฉมเป็นมาลยัไหว้พระ

พวงสวยหรือดอกไม้สด 

หลังจากท่ีก๊ะเมาะย้ายมาขายอยู่ท่ีตลาดโต้รุ่ง

ที่เดียวและสั่งดอกไม้มาขายเป็นดอกไม้สดด้วย 

ท�าให้มลีกูค้ามาอดุหนนุเยอะขึน้และร้านของก๊ะเป็น

ที่รู้จักมากขึ้น โดยเฉพาะในแวดวงของพวกแม่ค้าที่

ขายพวงมาลัยเหมือนกัน จะมีการสั่งดอกไม้จาก

ก๊ะเมาะให้ไปส่งตามร้านอยู่หลายร้าน จนเป็นลกูค้า

ประจ�าที่คุ ้นเคยกันไปแล้ว และนี่ก็เป็นจุดเริ่มต้น

อกีข้ันของการเป็นเจ้าแม่ดอกไม้และมาลยัในดนิแดน

ลังกาสุกะแห่งนี้

“ตอนที่เปิดร้านช่วงแรกๆ ยังไม่มีทุนมากนัก 

ก็เลยขายแต่มาลัยมะลิสดกับดอกมะลิสดไปก่อน  

พอว่าเร่ิมมทุีนก็เลยส่ังดอกไม้อย่างอืน่จากหาดใหญ่

มาร้อยเป็นพวงมาลยัด้วย โดยได้รบัการแนะน�าแหล่ง

สัง่ดอกไม้จากคนรู้จกัมาอกีทีหนึง่ ซึง่เขาเองก็มอีาชพี

ขายพวงมาลยัเหมอืนกัน หลงัจากนัน้ก๊ะก็สัง่กับเจ้า

นี้มาเรื่อยๆ สั่งมาก็เอามาปล่อยต่อให้กับลูกค้าที่สั่ง

ตามร้านของแต่ละคน ซึ่งดอกไม้ที่ส่งนี้เขาจะส่งมา

กับรถทัวร์ ก็เป็นหน้าที่ของสามีท่ีจะต้องตื่นไปรับ

ของท่ี บขส. ตัง้แต่เช้า ส่วนเวลาไปส่งดอกไม้ท่ีลูกค้า

ส่ังให้ลูกค้าตามร้านน้ันจะไปด้วยกันสองคน” เธอเล่า  

ด้วยการขายพวงมาลยัควบคูไ่ปกบัการขายสง่

ดอกไม้สดไปพร้อมๆ กันเช่นน้ี เธอจึงมีโอกาสรู้จัก

ผู้คนและลูกค้ามากหน้าหลายตา ท้ังต่างศาสนา

และศาสนาเดียวกัน และการพูดถึงกันปากต่อปาก

จากบรรดาแม่ค้าท้ังหลายที่สั่งดอกไม้กับก๊ะเมาะ 

ถึงเรื่องของราคาท่ีไม่สูงมากนัก ก็มีส่วนท�าให้ร้าน

ของก๊ะเมาะเป็นที่รู ้จักมากย่ิงขึ้นไปอีก ส่งผลให้

มจี�านวนลกูค้าท่ีสัง่ดอกไม้กับก๊ะเมาะเพ่ิมขึน้ไปด้วย 

จากเดิมที่มีลูกค้ามาสั่งแค่ 4-5 ร้าน ก็เพ่ิมขึ้นที

ละร้านสองร้าน เพ่ิมเร่ือยๆ จนเครือข่ายผู ้ที่สั่ง

ดอกไม ้ กับก๊ะเมาะน้ีได้มีการขยายออกไปเป็น

วงกว้าง ครอบคลุมร้านขายดอกไม้และพวงมาลัย

ทีต่ะลุโบะ นาเกลือ และในตลาดเทศบาลอยู่หลายร้าน 

ในบรรดาร้านทั้งหลายท่ีสั่งดอกไม้กับก๊ะเมาะ

นั้น  มีร้านอยู่จ�านวนหนึ่งที่ไม่ได้สั่งแต่ดอกไม้สด

อย่างเดียว แต่ยังสั่งพวงมาลัยแบบส�าเร็จรูปด้วย

ก๊ะเมาะก�าลังพูดคุยกับลูกค้าที่มารับดอกไม้และ

พวงมาลัยที่สั่งไว้
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เงิน-ทองในกองดอกไม้
เชื่อว่าทุกคนคงจะเคยได้ยินค�ำกล่าวที่ว ่า  

“ผ้าขี้ริ้วห่อทอง” มาแล้วบ้างอย่างแน่นอน และ

สาเหตทุีต้่องหยิบยกค�ำพูดนีข้ึ้นมานัน้ก็สบืเน่ืองมา

จากการท่ีได้พูดคุยกับก๊ะเมาะถึงเรื่องของเงินๆ 

ทองๆ จากการประกอบกิจการเก่ียวกับดอกไม้

ทัง้หมดว่ามคีวามเป็นไปอย่างไรบ้าง ซึง่เมือ่ทราบถึง

รายละเอียดแล้วขอบอกไว้เลยว่าไม่ธรรมดาจริงๆ

ในการส่ังดอกไม้ของก๊ะเมาะน้ันเริ่มต้นจาก

การสั่งที่หาดใหญ่ก่อน แต่เมื่อเศรษฐกิจของ

ประเทศไม่ดี  ก็ส่งผลให้สินค้ามีราคาแพงข้ึน  

ราคาดอกไม้ก็ได้รับผลกระทบตามไปด้วยเช่นกัน  

ก๊ะเมาะเองจงึมองหาแหล่งวัตถุดิบแห่งใหม่ คราวนี้ 

ก๊ะเมาะได้เปลี่ยนไปสั่งดอกไม้จากกรุงเทพฯ แทน 

“พอราคาท่ีหาดใหญ่มันแพงมากขึ้นเรื่อยๆ  

ก็ไปสั่งจากท่ีกรุงเทพฯ แทน ราคาจะถูกกว่าท่ี

หาดใหญ่นดิหน่อย แต่พอเราย่ิงสัง่เยอะมนัก็จะถูก

ลงมาอีก สั่งทีละหลายๆ ลัง เผื่อลูกค้าคนอื่นด้วย 

ในหนึง่ลงัก็จะม ี20 ห่อ หนึง่ห่อก็จะบรรจแุค่ครึง่กิโล 

เมื่อก่อนราคาตกอยู่ที่ห่อละประมาณ 60-70 และ 

100 บาทเท่านั้น แต่เด๋ียวนี้ของมันแพงขึ้นเยอะ  

จากเมือ่ก่อนท่ีราคาเฉลีย่กิโลละประมาณ 200 บาท 

ปัจจุบันเพิ่มขึ้นเป็นกิโลละ 800 บาท แพงขึ้นจาก

เมื่อก่อนเลยเป็นสามเท่าตัวเลย ขึ้นเยอะมาก”

จากเรื่องของราคาสินค้าชนิดต่างๆ ที่มีมูลค่า

เพ่ิมขึน้ ได้ส่งผลกระทบกระจายวงกว้างสูท่กุอาชพี 

รวมท้ังอาชีพขายดอกไม้และพวงมาลัยน้ีด้วย  

ก๊ะเมาะเล่าว่า “ช่วงที่ดอกไม้แพง ยอดเงินที่ก๊ะส่ัง

จากกรุงเทพฯ ก็จะตกอยู่ประมาณอาทิตย์ละ 

80,000-100,000 บาท คดิเป็นคร่าวๆ ก็จะตกเกือบ 

20,000 บาทต่อวัน” เมื่อรวมกับค่าใช้จ่ายก่อนวาง

สินค้าแล้ว แต่ละเดือนก็เหยียบครึ่งแสนทีเดียว 

“อย่างพวงมาลัยท่ีเคยร้อยเองก็ต้องจ้าง 

เพราะมีคนส่ังมากข้ึน ต้องจ้างคนตกอาทิตย์ละ 

6,000 บาท นอกจากนีก็้ยังมค่ีาน�ำ้แข็งทีใ่ช้แช่ดอกไม้

อกีวนัละ 400 บาท” อย่างไรก็ด ีเมือ่เทยีบกับรายได้ 

ที่ตกราวอาทิตย์ละ 10,000 บาทแล้ว ต้นทุนที่สูงก็

หาได้กระทบกับก๊ะเมาะแต่อย่างใด 

เธอคือ “ผ้าขี้ริ้วห่อทอง” ตัวจริงเสียงจริง

มาลัยในสายเลือด
หากจะพูดถึงความรูส้กึท่ีก๊ะเมาะมต่ีออาชพีนี้

แล้ว ก็คงเดาได้ไม่ยากเลยว่าก๊ะรูส้กึอย่างไร เพราะ

นี่คือความฝันของก๊ะ และค�ำตอบท่ีจะออกมาจาก

ปากของก๊ะนั้นก็คือค�ำตอบที่ว่า “ต่อให้คนจะมอง

ยังไง ก๊ะก็ยงัรกัในอาชพีน้ีอยู่ด ีก๊ะผูกพันกับมนัพอๆ 

กับท่ีบางคนยังนอนกอดตุ๊กตาซอมซ่อตัวเก่าต้ังแต่

สมัยเด็กๆ อยู่นั่นแหละ” 

 เธอบอกว่าแม้รายได้ขายดอกไม้จะดีมาก แต่

ก็ต้องแลกมากับความเหน็ดเหนื่อย ก๊ะเมาะยก

ตวัอย่างกจิวตัรประจ�ำวนัให้เหน็ว่าเธอกบัสามีต้อง

ตืน่แต่เช้าตรูเ่พ่ือไปรับและเชค็ดอกไม้ จากน้ันขนไป

ส่งตามร้านต่างๆ เสร็จแล้วก็ต้องมาเตรียมดอกไม้ 

เตรียมพวงมาลัย เตรียมอุปกรณ์ต่างๆ ส�ำหรับที่จะ

ใช้ขายในตอนเย็นต่ออีก 

ร้านขายดอกไม้และพวงมาลัยของก๊ะเมาะ  

บริเวณหน้าตลาดโต้รุ่ง
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“การร้อยพวงมาลัยเป็นงานท่ีต้องพิถีพิถัน 

ประณีต มีความอดทนและต้องใจเย็นด้วย ถ้าไม่มี

ใจรักจริงๆ คงจะเป็นเรื่องที่ยากพอสมควรในการที่

จะท�าอาชพีน้ีได้” ก๊ะเมาะกล่าวด้วยน�า้เสียงท่ีจริงจัง 

แต่เมื่อถามว่าถ้ามีทางเลือกไปอาชีพอื่น เธอจะ

เลือกหรือไม่ ก๊ะเมาะบอกว่า ผูกพันกับดอกไม้เกิน

ที่จะเปลี่ยนอาชีพแล้ว 

“ถ้าจะให้ก ๊ะเปลี่ยนอาชีพไปท�าอาชีพอื่น 

ก๊ะกค็งไม่เปลีย่นหรอก ก๊ะชอบและผกูพันกบัอาชพี

นีไ้ปแล้ว อาจเป็นเพราะอยู่ด้วยกันมานานด้วยละมัง้  

อีกอย่างเวลาท�างานก็สบายใจ และมันก็ท�าให้ก๊ะ

มีชีวิตท่ีดีขึ้นมากถึงมากท่ีสุดเลยล่ะ อาชีพน้ีท�าให้

ก๊ะสามารถส่งลกูสาวเรียนสูงๆ ได้ทกุคน โดยเฉพาะ

คนโตที่เรียนพยาบาล มีค่าเทอมแต่ละปสูงเป็น

หลกัแสน โชคดีเหลอืเกินท่ีรายได้เราดี ถ้าไม่อย่างนัน้

ก็ไม่รูว่้าจะเอาเงินไหนไปส่งให้ลกู” เธอเล่า น�า้เสยีง

ภาคภูมิใจ

ส่วนเรือ่งของทายาทท่ีจะมาดแูลร้านต่อจากนี้ 

เธอวางไว้ว่าน่าจะเป็นลกูสาวคนเลก็ แต่ทัง้หมดท้ัง

สิ้นก็ขึ้นอยู่กับตัวลูกสาวเองว่าอยากจะรับต่อเพียง

ใดหรอืไม่ เพราะงานแบบน้ีแม้จะได้รายได้เยอะ แต่

ก็ต้องอดทนสู้และยอมเหนื่อยเอาการอยู่ 

“ลูกคนโตนี่ตัดออกไปได้เลย เพราะเขามีงาน

ท�าแล้ว ส่วนลูกคนที่สองก็ชอบขายดอกไม้มาก

เหมือนกัน แต่เขาอยากไปเปิดร้านเองมากกว่า 

เขาบอกแม่ว่าให้ยกร้านน้ีให้น้องนะ น้องจะได้ไม่

ต้องล�าบาก ถ้างานตามสายท่ีเรียนมาไปไม่สวย” 

ก๊ะเมาะเผย

ปตตานีในสายตาแม่ค้าดอกไม้
ด้วยช่วงเวลาหลายปีทีน่ัง่ขายพวงมาลยัอยู่ใน

บริเวณนัน้ ท�าให้ก๊ะเมาะได้มองเหน็ความเปลีย่นแปลง

ของปัตตานใีนหลายๆ มมุมองทีน่่าสนใจ โดยก๊ะเมาะ

ลูกสาวคนโตที่จบพยาบาล  จะมาช่วยขายเป็นประจ�า

ช่วงที่ดอกไม้แพง 
ยอดเงินที่ก๊ะสั่งจากกรุงเทพฯ 
ก็จะตกอยู่ประมาณอาทิตย์ละ 

80,000-100,000 บาท 
คิดเปนคร่าวๆ ก็จะตกเกือบ 

20,000 บาทต่อวัน 
เมื่อรวมกับค่าใช้จ่าย

ก่อนวางสินค้าแล้ว แต่ละเดือน
ก็เหยียบ

ครึ่งแสนทีเดียว
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ต่อให้คนจะมองยังไง ก๊ะก็ยังรักในอาชีพนี้อยู่ดี 
ก๊ะผูกพันกับมันพอๆ กับที่บางคน

ยังนอนกอดตุ๊กตาซอมซ่อตัวเก่าตั้งแต่สมัยเด็กๆ 
อยู่นั่นแหละ

สัมภาษณ์
ปาตีเมาะ สิเดง. (2555, 22 สิงหาคม, 4 กันยายน). 
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เล่าว่า เมือ่ก่อนน้ันบรเิวณแถวๆ ตลาดโต้รุง่เป็นเพียง

ทุ่งกกที่รกร้างน่ากลัว ปัจจุบัน แม้ความน่ากลัว 

แบบเดิมจะสิ้นไปแล้ว แต่ก็มีความน่ากลัวของ

สถานการณ์ความรุนแรงเข้ามาแทน

“คงเป็นเพราะทุกวันน้ีมนัมเีรือ่งของเหตุการณ์

เข้ามาด้วยละมั้ง เลยส่งผลกระทบหลายอย่าง  

คนเขากลัวกัน ก็เลยไม่ค่อยกล้าเข้ามาที่นี่” เธอว่า 

ก่อนพูดถึงตัวเองว่าใช้ชีวิตที่น่ีชาชินกับความไม่

สงบท่ีเกิดข้ึนรายวันแบบน้ี แต่ก็ไม่เคยคิดจะหนี 

เพราะความผูกพันในฐานะบ้าน 

เมื่อถามถึงประสบการณ์เก่ียวกับเหตุการณ์

ความไม่สงบท่ีเจอกับตัวแบบใกล้ชิดท่ีสุด ก๊ะก็เล่า

ว่า “เคยเจอแบบใกล้ๆ ครั้งหน่ึง คือตอนท่ีระเบิด 

โต้รุ่งน่ีแหละ เขาระเบิดกันตรงร้านก๋วยเตี๋ยว เบ้ิม

นครปฐม ทีอ่ยู่ใกล้ๆ นีเ้อง ตอนนัน้ก๊ะก็ก�ำลงัน่ังขาย

พวงมาลัยอยู่ พอระเบิดเท่านั้นแหละ รีบเก็บของ

กลับบ้านอย่างไวเลย” ก๊ะเมาะเล่าอย่างออกรส  

ยังเหลือร่องรอยความตื่นเต้นอยู่อย่างเห็นได้ชัด

“วันนั้นมีคนบาดเจ็บหลายคน ตายด้วยหน่ึง

คน เหตกุารณ์วนัน้ันท�ำให้ท่ีนีเ่งียบเหงาไปหลายวนั 

หนึ่งอาทิตย์หลังระเบิดก๊ะขายของไม่ได้เลย ถือว่า

เหตุการณ์ครั้งน้ันท�ำให้ที่นี่เงียบนานกว่าทุกครั้ง

มาก กินเวลาเป็นเดือนเห็นจะได้” 

ชีวิตมีข้ึนๆ ลงๆ แต่ส�ำหรับก๊ะเมาะ จะเห็น 

ได้ว่า ภายใต้สถานการณ์ความรุนแรง ชีวิตของเธอ

ก็ยังได้พบเจอโอกาสดีๆ  อยู่ไม่น้อย สงัคมชายแดนใต้

ที่มีทั้งคนจีน ชาวพุทธ และชาวมุสลิม ซึ่งทั้งหมดนี้

ได้เป็นโอกาสให้เธอสร้างสรรค์สินค้าข้ามพรมแดน

วัฒนธรรมและความเชื่อ

เชื่อหรือไม่ว่านี่คือ ความสงบสุข ภายใต้เสน่ห์

ของความหลากหลายทางวัฒนธรรมท่ีสามจังหวัด

ชายแดนภาคใต้ที่เราปรารถนา


